Co-Acuerdo entre los corredores de bolsa
El presente Acuerdo se celebra por y entre (agente de venta)
Bruce Pierson del DR Paradise  / Casas, Villas, Estates
y ______________________________________

 E-Mail: ... ... ... ... Tel / Fax: _____________
Para la consideración como más adelante se expresa, las partes acuerdan lo siguiente:

1. El corredor de la venta reconoce que el corredor del listado contiene una lista válida para las empresas y / o de los bienes puestos a la venta. El corredor de la venta reconoce recibir información acerca de la empresa y / o la propiedad del corredor del listado.

2. El corredor de la venta puede ser excusado de actuar como agente de ventas en el caso de que el corredor de la venta contiene una lista válida para el negocio o está de acuerdo con un tercero en el negocio o no está dispuesto a representar a la empresa por cualquier causa.

3. El corredor de la venta no intentará obtener un listado en cualquier lista ofrecida por el Agente de venta sin el consentimiento expreso y por escrito del agente de venta para un período de dos (2) años a partir de la fecha de este acuerdo.

4. Las partes acuerdan mutuamente que sólo en caso de que el corredor de la venta, sus empleados o agentes de presentar un comprador listo, dispuesto y capaz en los términos y condiciones establecidas en el acuerdo de venta del agente de venta, o en cualesquiera otros términos y condiciones aceptables para el vendedor, venta Agente tendrá derecho a recibir una comisión, si, como o cuando es recibido por corredora, en la cantidad de ... (se especifica de forma individual a través de acuerdo de comisión por separado) las cantidades recibidos por venta Broker. Tasas Finder, las tasas de referencia, con cargo de valoración, honorarios de comercialización, las tasas de retención o cualquier créditos deducidos de las comisiones serán pagadas por el corredor que acordaron el pago.

5. Ninguna comisión será pagada al corredor de la venta en caso de que el comprador ya ha sido introducido en el negocio y / o propiedad por el corredor del listado. El Corredor de venta debe informar al agente de ventas dentro de los siete (7) días de haber recibido la iniciativa de que el comprador potencial de la corriente ya está contratado por el comprador de este inmueble a considerar la compra de un negocio y / o la propiedad.

6. Para Ventas el corredor de la venta se requerirá al comprador potencial para ejecutar un Acuerdo de Confidencialidad de compradores y la garantía y llevar un registro de los mismos. El corredor de la venta a partir del próximo documentos comprador dirigida por el corredor del listado que transmita. El corredor de la venta a organizar las citas para el comprador para ver el negocio si es requerido por el corredor del listado. El corredor de la venta se lleva adelante todos los compradores potenciales para el corredor del listado. Todo contacto con los directores de la empresa o sus agentes serán manejados a través del corredor de venta a menos que el corredor de la venta recibe instrucciones por escrito para iniciar esos contactos.

7. El corredor de la venta se compromete a mantener la confidencialidad de toda información confidencial y / o información de propiedad de las empresas de venta por parte del agente de venta con las instrucciones del agente de venta.

8. El corredor de la venta se permitirá a las empresas del mercado y / o los bienes a su sitio web y en otros medios de comunicación. Este acuerdo no es transferible por cualquiera de las partes. El corredor de la venta puede no ofrecer el listado a otros corredores.

9. El presente Acuerdo constituye el acuerdo completo entre las partes como de anuncio y venta de Corredor, respectivamente.

ESTE ES un documento jurídicamente vinculante. POR FAVOR LEA CUIDADOSAMENTE ANTES DE FIRMAR.

Agente de venta Bruce Pierson, DR Paradise / Casas, villas y parcelas.

Firma:

Agente de ventas:
Firma:
